
Formando Um Auditor M A P A  M E N T A L  ·  R O T I N A  R E A L  D E  A U D I T O R I A

O QUE EVITAR NO TESTE DE CUTOFF

× Olhar só a nota fiscal

A data de emissão não prova quando o risco foi transferido. A evidência
real é o documento de entrega ou de execução do serviço.

× Testar só uma ponta do período

Olhar apenas o fim de dezembro deixa passar receita antecipada ou
postergada na outra ponta, em janeiro.

× Ignorar a condição de frete

Em venda de produto, a condição de frete decide se o momento certo é
o embarque ou o recebimento.

CHECKLIST RÁPIDO ANTES DE FECHAR

Selecionei a amostra nas duas pontas do corte, fim e início do período. Confirmei a condição de frete em cada venda de produto.

Busquei a evidência real da entrega ou da execução, não só a nota fiscal. Apliquei as cinco etapas da NBC TG 47 antes de concluir.

Entendi o fluxo de vendas e os controles internos envolvidos. Investiguei todo volume concentrado em período específico, mesmo sem indício de erro.

1 O que é cutoff

Teste que garante que a receita foi lançada no período certo, nem antes, nem
depois do momento em que a obrigação de desempenho foi satisfeita. É uma
das afirmações de auditoria previstas na NBC TA 500.
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1 Contrato · identificar o contrato firmado com o cliente.

2 Obrigações · identificar o que a empresa se comprometeu a entregar ou
executar.

3 Preço · definir o preço da transação.

4 Alocação · distribuir o preço entre as obrigações.

5 Reconhecimento · lançar a receita quando a obrigação é satisfeita.

3 Fluxo de vendas e controles internos

Entender o fluxo da empresa, do pedido ao lançamento, é o que indica qual data
importa em cada etapa. Mapear os controles sobre esse fluxo não é opcional.

O pedido é aprovado antes do faturamento? Autorização

O faturamento segue a entrega ou a execução? Oportunidade

A nota fiscal bate com o documento de saída? Exatidão

Existe conferência entre comercial e contábil? Segregação

Nem sempre existe contrato formalizado por escrito. Quando o contrato é verbal, as
condições reais só aparecem no entendimento do fluxo de vendas.

Cutoff de
Receita

R O T I N A  R E A L  D E  A U D I T O R I A

Como validar a data certa de
reconhecer a receita

A  P E R G U N T A  D E  F E C H A M E N T O

Essa data no sistema reflete o
momento em que a obrigação de
desempenho foi satisfeita, ou só o
momento em que alguém lançou?

2 Quando a obrigação é satisfeita

Nem sempre num único momento. Em produto, depende também da condição
de frete combinada; em serviço, pode se completar aos poucos.

Frete CIF Risco e benefício transferem no recebimento pelo
cliente.

Frete FOB Risco e benefício transferem no embarque.

Serviço contínuo Receita reconhecida conforme o serviço avança.

Entrega fracionada Receita acompanha cada parte entregue, não o
valor total de uma vez.

4 Sinais de atenção e normas

Volume concentrado em algum período específico merece uma pergunta a
mais, antes de qualquer conclusão.

A V A L I E  A N T E S  D E  C O N C L U I R

Sazonalidade real  Processo de corte  Erro de sistema

N O R M A S  D E  R E F E R Ê N C I A

NBC TA 500  NBC TA 240  NBC TG 47

A NBC TA 240 presume, por padrão, que o reconhecimento de receita é uma área de
risco de fraude.

Ouça o episódio no Spotify e exercite seu conhecimento em nossa plataforma: formandoumauditor.com.br


